
GUÍA  PARA UNA NEGOCIACIÓN
EXITOSA DESDE LA PERSPECTIVA 
DE LIDERAZGO FEMENINO 

▪ Elabora tu mensaje con cuidado. 
▪ Resalta los beneficios hacia la contraparte y 

repítelos frecuentemente. 
▪ Se honesta. 
▪ Adapta tus argumentos a tu público objetivo. 
▪ Estructura tus argumentos para empatizar 

tus puntos más fuertes. 
▪ Lidera, no sermonees. 
▪ Prepare, anticipa objeciones. 
▪ Apoyáte en un experto para respaldar tu posición. 
▪ Cuida el tono, es importante. 
▪ Se consciente de tu apariencia cuando trans-

mites un mensaje. 


