Etapa 1
Deteccion y propuesta de una oportunidad de negocio

e En esta primera etapa deberan presentar:
1. Detecten 5 oportunidades de negocio surgidas de necesidades existentes en el mercado.
Para identificar estas 5 oportunidades deben usar como fuente los siguientes factores:
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2. Presenten y describan las 5 oportunidades de negocio detectadas y a su vez, para cada
una de ellas y con base en los factores sefialados en el punto anterior, argumenten y
justifiqguen cual o cuales de estos factores utilizaron como fuente para realizar dicha
deteccion.

3. Para cada una de las 5 oportunidades de negocio detectadas, propongan una solucién
realizable. Consideren que una de las soluciones propuestas sera la raiz para el desarrollo
de su idea de negocio.

4. De las 5 soluciones, elijan aquella que de acuerdo a sus habilidades, conocimientos,
actitudes y aptitudes consideren como mas factible. De igual forma, verifiquen que dicha
solucién sea realizable desde el punto de vista legal y que sea vendible.

5. Justifiquen su seleccion de la solucién del punto anterior.

6. Incluyan imagenes o videos que enriquezcan y evidencien el trabajo desarrollado.

Entregable:

Presentacion en PowerPoint con el desarrollo de la Etapa 1 y los resultados obtenidos.



