
Gestión de abastecimientos, demanda y 
sistemas de información

Estrategias de compras



El desarrollo de la estrategia se da 
en cuatro niveles



El proceso para desarrollar una 
estrategia de compras



Modelo de posición de 
aprovisionamiento



Una misma empresa puede seguir diferentes estrategias 
en dependencia del tipo de insumo, análisis de portafolio, 
algunas de las más importantes y comunes:

• Comprar siempre al proveedor de precio más bajo

• Optimización de la base de suministro

• Integración vertical

• Suministro global

• Administración total de calidad de proveedores

• Establecer relaciones de largo plazo

• Desarrollo de proveedores

• Costo total de adquisición

• Administración del riesgo de suministro
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